
Vous avez enfin l’occasion de présenter votre entreprise, vos produits à un acheteur potentiel. 
Cette personne n’a pas beaucoup de temps à vous consacrer, il faudra aller vite et être efficace.

“Quels arguments sont les plus importants ? J’apporte des échantillons, mais est-ce suf-
fisant ? Comment bien se préparer à cette rencontre pour convaincre en quelques minutes ?” 

OBJECTIFS DE LA FORMATION CONTENU DE LA FORMATION
• Lister les informations indispensables à mettre dans un 
porte-folio

• Pratiquer une présentation rapide mais efficace de votre 
entreprise

• Partager vos expériences de rencontres avec des ache-
teurs

• Présentation efficace de l’entreprise et du produit :
          3 arguments essentiels
           Bénéfice client, un nouveau métier la vente,...

• Outils indispensables :
           Porte-folio qui dégage l’essentiel
           Échantillons, bon de commande

Afin de rendre les exemples très pratiques et adaptés, nous suggérons aux par-
ticipants d’apporter un échantillon de leurs produits, leur dépliant ou porte-folio.

 

FORMATION / COACHING 2011

Présentation à un acheteur ... quelques minutes pour convaincre !

Mercredi 14 mars 2012 de 8h30 à 12h
au CIBIM - 5600 rue Hochelaga, Montréal, (Québec) H1N 3L7, Salle n° 20

Formation animée par Françoise BEAUDET (www.enpratique.ca)

1 . FORMATION

Une entreprise tirée au sort pourra bénéficier d’un coaching gratuit d’une durée de 2h30 en entreprise (inclu-
ant un suivi téléphonique de 30 minutes) pour appliquer le sujet traité. 
Les autres participants pourront aussi se prévaloir du forfait COACHING. Le coût de ce forfait s’élève à 500$.

Toutefois un remboursement couvrant 50% des coûts du coaching vous sera accordé grâce à l’entente de 
partenariat conclu entre le MAPAQ et le CIBÎM.

2 . COACHING



Formulaire d’inscription

FORMATION
Présentation à un acheteur ... quelques minutes pour convaincre !

 Mercredi 14 mars 2012 - De 8h30 à 12h 
Conseil des Industries Bioalimentaires de l’Île de Montréal

5600 rue Hochelaga, Montréal, (Québec) H1N 3L7
Salle n° 20

Pour vous inscrire, veuillez remplir ce formulaire avant le vendredi 9 mars et le retourner par télé-
copieur au 514-256-7033 ou par courriel à communications@cibim.org 
Une facture des frais d’inscription vous sera envoyée par la suite.

Informations sur le participant

Nom de l’entreprise
Nom
Prénom
Adresse
Ville
Code postal
Téléphone
Courriel
Télécopieur
Noms des personnes qui vous accompagnent 

Frais d’inscription

Partenaires :

Membres 75 $
x Nombre de participants
TOTAL  = ...........................$

Si vous avez d’autres questions, contactez-nous : 

Marlène Pelletier
Coordinatrice de projets

514-256-6330
communications@cibim.org

Chantal Vézina
Directrice Générale

514-256-6330
dg@cibim.org


